Bereits seit 2014 gibt es auch eine Richtlinie fur die EU, die den
Einsatz von computergestutzten Methoden wie BIM bei der Ver-
gabe von 6ffentlichen Bauauftrdgen und Ausschreibungen emp-
fiehlt. Inzwischen haben viele europaische Lander die Empfeh-
lungen der EU auf nationaler Ebene umgesetzt.

In Deutschland wird BIM durch den Stufenplan ,,Digitales Planen,
Bauen und Betreiben® vorangetrieben. Um die nétigen Qualitats-
standards zu definieren, werden seit 2015 in Pilotprojekten, die
vom Bundesministerium fur Verkehr und digitale Infrastruktur
(BMVI) gefdrdert werden, Erfahrungen gesammelt und Kompe-
tenzen geblndelt. Seit 2017 wird in einer erweiterten Pilotphase
BIM in zahlreichen Verkehrsinfrastrukturprojekten eingesetzt. Ab
2020 soll die Nutzung von BIM bei allen neu zu planenden Infra-
strukturprojekten der 6ffentlichen Hand verpflichtend sein.

Quellen: Euroconstruct Summary Report Warsaw Nov 2019; HM Government — Construction 2025;
NBS National BIM Report 2016 — 2018; JBKnowledge Construction Technology Report 2017 —2019;
BICP Global BIM Study — Lessons for Ireland’s BIM Program; EU BIM Task Group; Stufenplan Digitales

Planen und Bauen von BMVI; IT Software & Services von Kepler Cheuvreux 11/2015; Deloitte
2016 — 2017 Global CIO Survey; BIM Maturity levels in the UK.

3.2 Geschiaftsverlauf 2019 und fir
den Geschiéftsverlauf wesentliche
Ereignisse

Gesamtaussage zur wirtschaftlichen Lage des Konzerns
Die Nemetschek Group blickt zurlck auf ein erfolgreiches
Geschaéftsjahr 2019 mit einem prozentual zweistelligen Umsatz-
wachstum bei einem Uberproportionalen EBITDA-Anstieg. Die
Wachstumsziele fur 2019 bei Umsatz und EBITDA-Marge wurden
Ubertroffen. Wachstumstreiber waren sowohl die organische
operative Geschéaftsentwicklung als auch die getéatigte Akquisiti-
on der Marke Spacewell, die erstmals Uber volle 12 Monate kon-
solidiert wurde. Im Geschéaftsjahr 2019 hat Nemetschek die
wesentlichen strategischen Initiativen weiter vorangetrieben, allen
voran die Internationalisierung, die Weiterentwicklung der
L&sungen und die Adressierung neuer Kunden.

Akquisitionen/Verkaufe

Holdingebene
Auf Holdingebene wurden im Jahr 2019 keine Akquisitionen vor-
genommen.

Segmentebene

Nachdem die Nemetschek Group zum September 2018 im Seg-
ment Manage Spacewell, einen Softwareanbieter fir das Immo-
bilien-, Facility- und Arbeitsplatzmanagement mit Sitz in Belgien,
Ubernommen hatte, folgte mit Vertrag vom 11. Januar 2019 der
Erwerb von 100 % der Anteile an der Axxerion Group B.V. mit
Sitz in Heteren, Niederlande. Axxerion bietet workflowbasierte
Cloud-Lésungen fir das Facility- und Immobilienmanagement
von Unternehmen an. Die als reines SaaS-Modell erhéltliche
Lésung optimiert Betriebsabldufe wie Datenabfragen, Workflow-
management, Vertragsverwaltung sowie Instandhaltung. Der
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Kaufpreis fir die Ubernahme betrug ca. 75 Mio. EUR (cash-/ debt-
free). Axxerion wurde in die Spacewell Gruppe integriert.

Mit Vertrag vom 5. April 2019 Ubernahm die Maxon Computer
GmbH im Segment Media & Entertainment 100 % der Anteile an
der Redshift Rendering Technologies, Inc., Newport Beach, USA.
Redshift bietet mit seinem gleichnamigen Produkt eine Rende-
ringlésung fur die 3D-Content-Erstellung. Nach dem Erwerb der
restlichen 30 % an Maxon und der Berufung eines neuen Manage-
ments im Jahr 2018 war die Akquisition von Redshift ein weiterer
Schritt zum Ausbau des Segments Media & Entertainment. Der
Kaufpreis fir die Ubernahme setzt sich aus einem fixen Bestand-
teil von 27,3 Mio. EUR sowie einer nachtraglichen Kaufpreiszah-
lung in H&he von bis zu 7,6 Mio. EUR (Earn-out) zusammen. Die
Earn-out-Komponente ist abhangig vom Erreichen festgelegter
Umsatz- und Ertragsziele sowie technischer Meilensteine.

Des Weiteren haben die Maxon Computer GmbH und die Gesell-
schafter der RedGiant LLC am 17. Dezember 2019 eine Verein-
barung Uber den Zusammenschluss von Maxon und RedGiant
unterzeichnet. Im Rahmen der Transaktion erwirbt Maxon das
US-Unternehmen RedGiant durch die Kombination einer Barzah-
lung in Héhe von rund 70 Mio. EUR mit der Gewé&hrung von
Anteilen an Maxon. Nach dem Abschluss der Transaktion wird
Nemetschek rund 85 % der Anteile an Maxon halten und die ehe-
maligen Eigentimer von RedGiant rund 15 %. Die Finanzierung
erfolgt durch eigene liquide Mittel und Uber die Aufnahme eines
Darlehens. Der Abschluss der Transaktion (Closing) wurde im
Januar 2020 vollzogen. RedGiant mit Sitz in Portland, USA, bietet
ein umfassendes Produktportfolio aus Motion-Design und inno-
vativen Softwareldsungen fur visuelle Effekte an.

Verkaufe

Die Nemetschek Group verduBerte mit Vertrag vom 28. Juni 2019
ihre Beteiligung von 22,4% an DocuWare, einem Anbieter von
Lésungen fur das Dokumenten-Management und Workflows, an
das Technologieunternehmen Ricoh. Der Verkaufserl6s fuhrte bei
der Nemetschek Group zu einem Buchgewinn in Hohe von
29,9 Mio. EUR und ist im Finanzergebnis 2019 abgebildet.

Kooperationen und Partnerschaften

Um ihre Marktposition auszubauen und den vielfaltigen Kunden-
anforderungen gerecht zu werden, setzt die Nemetschek Group
auch auf Kooperationen und die Zusammenarbeit mit Partnern
aus der Branche oder mit wissenschaftlichen Einrichtungen. Part-
nerschaften bestehen sowohl innerhalb der Gruppe unter den
Markengesellschaften als auch zwischen Markengesellschaften
und externen Adressen.

Bereits bestehende Partnerschaften wurden 2019 fortgefuhrt.





